
Com una petita empresa el�ctrica local est� transformant,

des de Banyoles, la manera com sÕent�n i es compar teix

lÕenergia

Agrienergia ha evolucionat al llarg dels anys i actualment gestiona

diferents solucions vinculades amb la llum, lÕautoconsum o les comunitats

energ�tiques

La Generalitat ha donat un pas m�s en la seva aposta pel desenvolupament de les energies renovables amb el

nou decret que regula la creaci� de comunitats energ�tiques locals i impulsa lÕ�s de sistemes

dÕemmagatzematge compar tit. En aquest context de transformaci� que viu el sector el�ctric, Agrienergia, amb

seu a Banyoles i m�s dÕun segle dÕhist�ria, emergeix com un dels referents en innovaci� energ�tica i proximitat

territorial.LÕempresa, que va donar les seves primeres passes lÕany 1897, combina tradici� i tecnologia en un

model dÕenergia 100 % renovable que aposta per lÕautoconsum i les bateries vir tuals. ÒEls nostres objectius

principals s�n consolidar-nos com a referent en solucions energ�tiques de proximitat, tant de llum, com de gas,

autoconsum, vehicle el�ctric, comunitats energ�tiques i f lexibilitatÓ, explica Mar�a Jos� Garc�a, directora de

negoci. ÒVolem expandir i consolidar la nostra pres�ncia territorial, augmentar la satisfacci� dels clients i

fomentar la innovaci� tecnol�gica, tot oferint productes i serveis cada vegada m�s ef icients i sostenibles.ÓLÕ�xit

dÕAgrienergia rau, principalment, en una aposta molt clara per la innovaci�. Disposa dÕun equip dÕenginyeria propi

que desenvolupa eines digitals que serveixen, entre altres, per fer simulacions o el monitoratge en temps real.

ÒLa transformaci� digital que hem dut a terme a lÕempresa en els darrers anys �s clau per mantenir-nos

competitius i oferir solucions avan�ades als nostres clientsÓ, apunta Garc�a. ÒFem servir, i hem desenvolupat,

eines que permeten optimitzar processos, millorar lÕef ici�ncia energ�tica i econ�mica dels serveis i facilitar una

gesti� m�s inteláligent de lÕenergia.ÓPer a lÕËngel Mayor, director dÕoperacions, els reptes de futur s�n t�cnics,

per� tamb� estrat�gics: ÒEls principals reptes s�n adaptar les solucions a cada entorn, garantir la seguretat i la

integraci� amb sistemes existents, i optimitzar el rendiment de la instalálaci�.Ó Tamb� subratlla que cal Òfer una

an�lisi acurada de la relaci� cost-benef ici per assegurar que cada projecte sigui viable i apor ti el m�xim valor

t�cnic i econ�mic als clientsÓ.Agrienergia ja fa temps que va posar el focus en les bateries digitals. ÒPermeten

maximitzar lÕaprof itament de lÕenergia excedent�ria, millorant lÕef ici�ncia i la rendibilitat, i oferint la possibilitat de

consumir aquesta energia en diferents �poques de lÕany o en altres punts de subministrament, com ara les

segones resid�nciesÓ, detalla Mayor.Amb el nou decret llei de la Generalitat, que regula les comunitats

energ�tiques i lÕemmagatzematge colálectiu, el model dÕAgrienergia pren encara m�s volada. ÒEl vehicle el�ctric

es considera un element clau per a lÕautoconsum f lexibleÓ, explica Mayor. ÒPermet lÕemmagatzematge i la gesti�

din�mica de lÕenergia dins dÕuna comunitat o un autoconsum individual.ÓLa visi� de la nova regulaci� �s clara:

comunitats locals capaces de produir i gestionar la seva pr�pia energia. ÒLa digitalitzaci� i la f lexibilitat marcaran

el futur del sectorÓ, afegeix Mayor. ÒLa f igura de lÕAgregador de Demanda permetr� coordinar petits consumidors

i millorar lÕef ici�ncia global del sistema.ÓEl seu model de proximitat, ja que sÕha desenvolupar com a empresa

local de Banyoles, ha compor tat una atenci� personalitzada, un element que ha esdevingut diferencial dins del

sector. M�s enll� de les dades, hi ha les persones. ÒEls clients solen preguntar principalment per com optimitzar

lÕimpor t de les factures, com funciona la compensaci� dÕexcedents i la bateria vir tual, i quins s�n els tr�mits

administratiusÓ, explica Marc Torrellas, director comercial.Per garantir la millor experi�ncia a les persones

usu�ries, afegeix que Òassignem un interlocutor �nic que acompanya el client en tot moment, informant-lo de

cada pas i anticipant possibles incid�ncies. Quan creem una comunitat energ�tica, organitzem sessions

formatives perqu� els clients entenguin el funcionament del sistema.Ó ÒEl nostre valor afegit �s la proximitat i el



tracte personalitzatÓ, af irma. ÒEns impliquem en cada projecte com si fos propi, oferint solucions a mida i un

acompanyament constant.ÓAmb el nou marc legal que fomenta les comunitats energ�tiques locals, Agrienergia

sÕalinea amb un model on la generaci�, lÕemmagatzematge i el consum dÕenergia es gestionen de manera m�s

democr�tica, digital i sostenible.Des de Banyoles, lÕempresa gironina consolida aix� la seva vocaci�. ÒEntenem

que el millor acord �s aquell en qu� guanyen les dues par tsÓ, conclou Garc�a. ÒI aix�, aplicat a lÕenergia, vol dir

avan�ar cap a un futur sostenible i compar tit.Ó
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