La gironina Del Moral preveu tancar I'any amb un nou record
de facturacio en plena expansio per la provincia

La companyia aposta per un creixement gradual i controlat "en forma de
taca d’oli"

"Som una empresa de creixement constant, no de grans salts", resumeix la directora general, Silvia Del Moral.
L’any passat ja van superar els 18,5 milions d’euros de facturacio i, si es compleixen les previsions, aQuest 2025
marcara un nou maxim historic, amb el gruix del negoci lligat a uns 2.000 clients repartits entre el Gironés, el Pla
de I'Estany, la Garrotxa, I'Alt Emporda i el Baix Emporda.L’empresa va néixer el 1986, Quan el pare de l'actual
directora va deixar una multinacional per posar en marxa el seu propi projecte de distribuci6 a Girona. Des
d’aleshores, Del Moral ha crescut fins a consolidar-se com una firma 100% de capital familiar, ara gestionada per
la segona generacid. "Estem molt orgullosos d’haver fet un relleu generacional Que funcioni®, explica. "No totes
les empreses familiars acaben bé aQuest procés. En el nostre cas ha estat llarg, pero avui podem dir Que esta
consolidat al 100%", afegeix.Els inicis de Del Moral van ser molt més modestos i especialitzats Que el model
actual. La companyia va comengar com a distribuidora exclusiva de gelats Frigo. Amb els anys, pero, el portafoli
s’ha anat ampliant i la firma s’ha convertit en un operador multitemperatura, amb productes congelats,
refrigerats i d'ambient. Avui distribueixen peix i marisc congelat, patates, verdures, pa i brioixeria, carns,
formatges, embotits, olis, salses i una gamma creixent de productes de Quinta gama, Que arriben practicament
llestos per servir. "El client gironi és molt exigent i cada vegada més professionalitzat', subratlla Del Moral.
"Necessita productes Que li estalviin processos: des d'una patata Que només cal fregir fins a plats cuinats a
baixa temperatura Que gairebé només s’han d'emplatar”.L’'empresa gironina compta actualment amb una plantilla
d’unes 45 persones, si bé en plena campanya d’estiu, Quan el volum de comandes es dispara, arriba a tenir fins

a 60 treballadors. L'activitat de la firma se centra exclusivament en el canal professional: bars, restaurants,
cafeteries, hotels o campings, entre d'altres.Malgrat Que el mercat continua sent integrament gironi, Fempresa ha
comengat a entrar amb més forga en zones on histéricament tenia poca presencia, sobretot a la Selvai al litoral
sud. "Tradicionalment, hem treballat molt de Sant Feliu de Guixols cap al nord, fins a 'Escala i Roses", explica la
directora general. "En els darrers temps estem apostant per localitats com Tossa, Lloret, Blanes, la Selva interior
i 'entorn del Montseny".Per fer-ho, Del Moral ha impulsat una reestructuracié del departament comercial amb
lobjectiu de mantenir el servei als clients habituals, mentre construeix relacions solides a les noves zones. "Ens
agrada dir Que creixem en forma de taca d'oli: pas a pas, pero consolidant cada zona abans de fer la seglent”,
diu Silvia Del Moral.Respecte a una eventual entrada cap a altres zones com per exemple Barcelona, la
directora es mostra prudent. "Ara per ara ho veiem lluny, per6 no tanquem cap porta. Primer toca acabar de
desplegar-nos bé a la provincia de Girona; després ja veurem Quin ha de ser el seguent pas".Més enlla de les
xifres, Del Moral insisteix Que el seu valor diferencial no és tant el preu com el servei. "El Que volem és Que el
restaurador ens vegi com un aliat, no només com un proveidor. Que sapiga Que no fallem: Que el producte arriba,
qQue no hi ha sorpreses ni faltes d'estoc i Que la relacié Qualitat-preu és estable", remarca.

Font del document:
https://lwww.diaridegirona.cat/economia/2025/12/28/gironina-moral-preveu-tancar--125045788.html



