
La gironina Del Moral preveu tancar lÕany amb un nou r�cord

de facturaci� en plena expansi� per la prov�ncia

La companyia aposta per un creixement gradual i controlat "en forma de

taca dÕoli"

"Som una empresa de creixement constant, no de grans salts", resumeix la directora general, S�lvia Del Moral.

LÕany passat ja van superar els 18,5 milions dÕeuros de facturaci� i, si es compleixen les previsions, aquest 2025

marcar� un nou m�xim hist�ric, amb el gruix del negoci lligat a uns 2.000 clients repar tits entre el Giron�s, el Pla

de lÕEstany, la Garrotxa, lÕAlt Empord� i el Baix Empord�.LÕempresa va n�ixer el 1986, quan el pare de lÕactual

directora va deixar una multinacional per posar en marxa el seu propi projecte de distribuci� a Girona. Des

dÕaleshores, Del Moral ha crescut f ins a consolidar-se com una f irma 100% de capital familiar, ara gestionada per

la segona generaci�. "Estem molt orgullosos dÕhaver fet un relleu generacional que funcioni", explica. "No totes

les empreses familiars acaben b� aquest proc�s. En el nostre cas ha estat llarg, per� avui podem dir que est�

consolidat al 100%", afegeix.Els inicis de Del Moral van ser molt m�s modestos i especialitzats que el model

actual. La companyia va comen�ar com a distribu�dora exclusiva de gelats Frigo. Amb els anys, per�, el por tafoli

sÕha anat ampliant i la f irma sÕha conver tit en un operador multitemperatura, amb productes congelats,

refrigerats i dÕambient.Avui distribueixen peix i marisc congelat, patates, verdures, pa i brioixeria, carns,

formatges, embotits, olis, salses i una gamma creixent de productes de quinta gama, que arriben pr�cticament

llestos per servir. "El client giron� �s molt exigent i cada vegada m�s professionalitzat", subratlla Del Moral.

"Necessita productes que li estalvi�n processos: des dÕuna patata que nom�s cal fregir f ins a plats cuinats a

baixa temperatura que gaireb� nom�s sÕhan dÕemplatar".LÕempresa gironina compta actualment amb una plantilla

dÕunes 45 persones, si b� en plena campanya dÕestiu, quan el volum de comandes es dispara, arriba a tenir f ins

a 60 treballadors. LÕactivitat de la f irma se centra exclusivament en el canal professional: bars, restaurants,

cafeteries, hotels o c�mpings, entre d'altres.Malgrat que el mercat continua sent �ntegrament giron�, lÕempresa ha

comen�at a entrar amb m�s for�a en zones on hist�ricament tenia poca pres�ncia, sobretot a la Selva i al litoral

sud. "Tradicionalment, hem treballat molt de Sant Feliu de Gu�xols cap al nord, f ins a lÕEscala i Roses", explica la

directora general. "En els darrers temps estem apostant per localitats com Tossa, Lloret, Blanes, la Selva interior

i lÕentorn del Montseny".Per fer-ho, Del Moral ha impulsat una reestructuraci� del depar tament comercial amb

lÕobjectiu de mantenir el servei als clients habituals, mentre construeix relacions s�lides a les noves zones. "Ens

agrada dir que creixem en forma de taca dÕoli: pas a pas, per� consolidant cada zona abans de fer la seg�ent",

diu S�lvia Del Moral.Respecte a una eventual entrada cap a altres zones com per exemple Barcelona, la

directora es mostra prudent. "Ara per ara ho veiem lluny, per� no tanquem cap por ta. Primer toca acabar de

desplegar-nos b� a la prov�ncia de Girona; despr�s ja veurem quin ha de ser el seg�ent pas".M�s enll� de les

xifres, Del Moral insisteix que el seu valor diferencial no �s tant el preu com el servei. "El que volem �s que el

restaurador ens vegi com un aliat, no nom�s com un prove�dor. Que s�piga que no fallem: que el producte arriba,

que no hi ha sorpreses ni faltes dÕestoc i que la relaci� qualitat-preu �s estable", remarca.
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