
El comer� giron� pronostica una bona campanya de rebaixes

Tot i que han arrencat amb descomptes de f ins al 50%, les vendes del

primer dia han estat discretes, coincidint amb la tornada a la feina i ser un

dels dies m�s freds de lÕany

Encara paint el tor tell de Reis, algunes fam�lies llen�aven avui al contenidor el paper que embolicava els regals

de Reis, per� alhora tenien un ull posat en els car tells de Rebaixes que apareixien a la majoria de comer�os i

centres comercials.ÇAls reis no els solem demanar roba, perqu� aprof item lÕinici de les rebaixes per comprar

all� que ens fa faltaÈ, explicava la Laura que, acompanyada dels seus dos f ills, entrava a les deu del mat� en una

botiga de material espor tiu per equipar-se de roba dÕabric per encarar la fred m�s dura de lÕhivern. Al seu

darrere, en Miquel P�rez, af icionat a lÕesqu�, explicava que volia aprof itar les rebaixes per Çrenovar material a un

preu m�s econ�micÈ..A la mateixa hora, i desaf iant les baixes temperatures, els comerciants del carrer de

Santa Clara de Girona aixecaven la persiana i colálocaven els car tells de rebaixes. Un inici de campanya discret,

sobretot perqu� �s dia laboral i els term�metres han estat en negatiu f ins a mig mat�.Malgrat tot, la presidenta de

lÕassociaci� Girona Centre Eix Comercial, Merc� Ram�rez de Car tagena, creu que el petit comer� viur� una bona

campanya de rebaixes. En declaracions a lÕAg�ncia Catalana de Not�cies, explica que han tancat unes festes

amb un bon volum de negoci i Çamb molt de turista amb alt poder adquisitiuÈ que ha freq�entat els negocis. Aix�

permet encarrilar b� una campanya que per Ram�rez de Car tagena ja por ta anys Çque coincideixÈ amb la de

Nadal.De fet, recorda que la liberalitzaci� dels per�odes de rebaixes ha provocat que cada vegada siguin m�s els

establiments que facin descomptes abans dÕhora. A la legislaci� sÕhi va afegir el Black Friday i ara el comer�

digital. Malgrat tot, Ram�rez de Car tagena defensa que el petit comer� sÕadapta per sobreviure a la situaci� i ara

aprof iten les compres de Nadal per oferir descomptes a aquells clients que formin par t del club de

f idelitzaci�.Per altra banda, la presidenta dels comerciants assegura que els descomptes que ofereixen s�n els

que els petits comer�os es poden permetre. ÇNo podem lluitar contra campanyes tan agressives com les que

fan algunes grans super f�ciesÈ, af irma la por taveu del petit comer� giron�. De tota manera, Ram�rez de

Car tagena defensa que s�n Çdescomptes realsÈ sobre el preu original, davant dÕalgunes ofer tes que fan alguns

grans comer�os amb descomptes m�s elevats per� sobre un preu inf lat unes setmanes abans.Des de les grans

super f�cies tenen una visi� semblant. El gerent de lÕEspai Giron�s, Pau Jord�, indica que moltes botigues solen

iniciar els descomptes el 2 de gener, Çper� el gran gruix comen�a el dia 7, despr�s de ReisÈ. Malgrat que el

comer� digital fa promocions tot lÕany, per a Jord� el gran avantatge de les botigues f�siques �s que et pots

empor tar els productes al moment de comprar-los.ÇEl fet de tenir estoc disponible i immediat, el fet de poder

entrar en una botiga, provar-tÕho i endur-tÕho �s molt impor tant. I no et passa com per internet, que ara et diu que

no t� el que busques o que tÕarribar� en deu diesÈ, recalca. En aquest sentit, el gerent assevera que t� molt de

sentit mantenir els per�odes de descomptes tradicionals.ÇSÕha de vendre roba de temporada a preu de

temporada. I despr�s han dÕapar�ixer promocions puntuals durant les rebaixes per vendre lÕestoc que no sÕha

venut rebaixat. Ara b�, no sÕhi val fabricar estoc directament per rebaixesÈ, subratlla el gerent del centre

comercial.Una de les difer�ncies respecte a fa anys �s que ara els descomptes Çcomencen for tsÈ. ÇSÕhan

acabat aquelles rebaixes que coneix�em abans que comen�aven amb un 20 o 25% de descompte, i a par tir de

les segones rebaixes abaixaven f ins a un 40%. Ara comencen amb descomptes del 40, 50 o f ins i tot 60%È,

af irma Jord�, que preveu una Çbona campanyaÈ de rebaixes a lÕEspai Giron�s.Segons lÕAssociaci� Nacional del

Comer� T�xtil, Complements i Pell (ACOTEX), el sector augmentar� les vendes entorn dÕun 4% o 5% respecte del

mateix per�ode de lÕany passat. En concret, lÕassociaci� preveu que el pressupost mitj� del consumidor ser� de

104,65 euros per persona, fet que es considera un m�xim hist�ric.Tot i que algunes marques ofereixen rebaixes

de f ins al 70%, lÕOrganitzaci� de Consumidors i Usuaris (OCU) ha recordat als consumidors la necessitat

dÕactuar amb prud�ncia davant lÕallau de rebaixes agressives. En concret, aconsella Çelaborar llistes amb



necessitats realsÈ a lÕhora dÕanar a comprar, amb lÕobjectiu de controlar la despesa i evitar compres

innecess�ries.A m�s, tamb� recomana informar-se b� sobre les condicions de devoluci� i les condicions de

compra de cada ar ticle. Pel que fa a les compres en l�nia, lÕOCU ha recordat que el termini legal de devolucions

�s de 14 dies.El Pla de Nadal dels cossos de seguretat per prevenir fur ts i robatoris en eixos comercials i evitar

estafes vir tuals en les compres sÕallargar� durant els primers dies de Rebaixes. Aquests dies, els Mossos han

impulsat una campanya a xarxes socials, per prevenir estafes vir tuals, adre�ada a les persones grans, un dels

colálectius m�s vulnerables davant dÕaquest delicteLes campanyes dÕhivern solen variar segons el tipus

dÕestabliments, tot i que en la majoria dels casos la temporada de rebaixes sÕallarga f ins a f inals del mes de

febrer.
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