
Vera truca a les empreses per fer cr�ixer el negoci

La companyia de telecomunicacions i energia dÕOsona ha preparat la seva

xarxa pr�pia per garantir serveis m�s complexos

Ara com ara el 90% del seu negoci prov� del client par ticular, i

principalment de les comarques de Girona i Catalunya central

Jordi Compte, director general de Vera, a la seu de la

companyia que tenen a Gurb CEDIDA.

La companyia de telecomunicacions i energia amb seu a Gurb

(Osona) vol fer un gir estrat�gic: cr�ixer amb decisi� en el segment

empresarial. Actualment, el 90% del seu negoci els prov� dÕusuaris

par ticulars i nom�s un 10% dÕempreses, per� el 2026 ha de marcar

un punt dÕinf lexi�. ÒPreveiem dimensionar-nos molt m�s r�pid del

que ven�em fent en empreses f ins al dia dÕavuiÓ, assegura el director

general, Jordi Compte.

La palanca per entrar amb for�a en aquesta �rea ser� lÕofer ta de

serveis m�s espec�f ics i personalitzats. El cas �s que les

empreses requereixen eines m�s complexes que el residencial. ÒEn

els darrers dos anys ens hem estat adaptant per a aquest objectiuÓ, explica. Aix� implica anar m�s enll� de la

f ibra est�ndard i construir solucions a mida, amb sistemes redundants que combinin diverses tecnologies per

garantir continu�tat de servei. ÒEn aquest sentit, la companyia ha preparat la seva xarxa de f ibra �ptica pr�pia

per oferir capacitats de f ins a 10 Gbps, deu vegades per sobre de lÕest�ndard de mercat.

A aquesta aposta sÕhi afegeix la incorporaci� dÕinternet per sat�lálit, pensat com a soluci� dÕ�ltim recurs en

ubicacions a�llades Ðmasies, refugis o zones sense cober turaÐ per� tamb� com a sistema de backup per a

empreses. ÒEl sat�lálit serveix per poder prestar servei redundant a empreses i garantir-ne la continu�tatÓ,

resumeix Compte. La combinaci� de f ibra pr�pia, radioenlla� o sat�lálit permet dissenyar arquitectures que

minimitzin el risc dÕinterrupcions, un factor cr�tic per a ind�stries i negocis altament digitalitzats.

Vera estructura el negoci en dues grans �rees: telecomunicacions i energia. La primera representa

aproximadament el 90% de la facturaci�; la segona, el 10%. Dins de telecomunicacions, el pes �s clarament

residencial: 90% par ticulars i 10% empreses. LÕobjectiu �s reequilibrar progressivament aquesta proporci�.

El 2025 ha estat lÕany de la consolidaci� tecnol�gica en mobilitat. LÕoperador ha incorporat serveis avan�ats com

VoLTE i VoWiFi a trav�s dÕun acord amb Vodafone, que permeten cursar la veu a trav�s de xarxes 4G i 5G i

millorar la qualitat de les trucades, f ins i tot en interiors amb poca cober tura m�bil. Ò�s donar un servei de m�bil

dÕalta qualitatÓ, sintetitza el directiu. Aquest salt tecnol�gic sÕemmarca en la progressiva substituci� de les

antigues antenes 2G i 3G per infraestructures 5G.

Per sobre el sectorLÕany passat, Vera va assolir uns resultats un 10% per sobre de lÕexercici anterior. Segons la

companyia, aquest impuls els ha perm�s cr�ixer tres vegades m�s del que ho ha fet de mitjana el mercat.

LÕimpuls del 2025 lÕexplica, en bona par t, per lÕexecuci� dÕacords majoristes que han perm�s a la companyia

ampliar cober tura a tot Catalunya, m�s enll� dels m�s de 6.000 quil�metres de xarxa pr�pia desplegada en 259

municipis. ÒEl fet de ser capa�os dÕarribar al cent per cent del territori ha estat la gran prova com a empresaÓ,



etziba Compte.

Pel que fa al segment de negoci en energia, operativa des del 2021, el pla �s agafar pes aquest any molt per

sobre del que han fet f ins ara, tant en residencial com en empresa. ÒVolem cr�ixer un 30% en energiaÓ, matisa

Compte, tot i admetre que �s un mercat for tament condicionat pels preus majoristes.

La seu continua a Gurb, amb equips repar tits entre Gurb, Matar� i Manresa, a m�s de t�cnics i comercials sobre

el terreny. Amb 160 treballadors i m�s de 57.000 clients residencials i 4.500 empreses a Catalunya , la

companyia vol refor�ar la pres�ncia f�sica per ÒtangibilitzarÓ la marca al territori. Actualment disposa botigues

pr�pies a Vic, Igualada, Berga, Girona, Matar� i Manresa i preveu obrir nous establiments all� on assoleixi

massa cr�tica de clients. ÒTot indica que obrirem nous establiments a Olot i a BanyolesÓ, explica.

Les botigues, tot i estar ober tes a tots els segments, s�n especialment utilitzades per par ticulars. No obstant

aix�, formen par t de lÕestrat�gia de proximitat que lÕempresa reivindica com a element diferencial respecte als

grans operadors.

Una altra via de creixement �s la compra dÕoperadors locals. El setembre de 2025, Vera va anunciar lÕadquisici�

de Megatel, operador del Pla de lÕEstany conegut per la marca Wif iboo. Amb aquesta adquisici� la companyia de

telecomunicacions ja supera els 30.000 clients a les comarques de Girona. ÒHa estat un pas decidit per ser

lÕoperador de refer�ncia a la demarcaci� de GironaÓ, af irma Compte.

La companyia admet que estudia noves operacions, tot i que no nÕhi ha cap de tancada. El model combina

expansi� org�nica Ðamb desplegament selectiu de xarxa pr�piaÐ i adquisicions per guanyar escala. Vera va

n�ixer el febrer del 2023 de la fusi� de Goufone (Osona), Iguana (Anoia) i Soomfibra (Bages), tres operadors

locals amb m�s dÕuna d�cada dÕexperi�ncia. El projecte es def ineix com una alternativa als grans grups, amb

una aposta per la proximitat i lÕarrelament territorial.

Justament per aquest arrelament territorial que defensen,  un dels trets diferencials �s el call center intern i en

catal�. Tant la par t comercial com la postvenda compta amb equips en plantilla. ÒHem apostat per equips interns

com a element diferenciador davant les grans operadores amb qu� competimÓ, destaca Compte, que reconeix

que el fet de ser una empresa petita en un sector ocupat per grans corporacions i a m�s amb seu a la Catalunya

central els obliga a ser imaginatius per captar i retenir el talent.

ÒLÕempresa aposta per formar el talent des de dins, en lloc de rec�rrer massivament a externalitzacionsÓ, diu

Jordi Compte.
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