
Chamusquina, el projecte de l�mpades ar tesanes que ha

conquerit Net f lix des d'una masia de l'Empord�

Les dissenyadores Catalina Al�s i Ana Casas, han aconseguit que les

seves creacions tinguin projecci� internacional, tamb� a trav�s de la

pantalla.

La Catalina, pintora i restauradora de cases, ha estat lÕ�nima del projecte des dels inicis. "Llavors, amb la meva

amiga Sarah Baumgar tne no sab�em res dÕelectricitat, ens petava tot", recorda sobre quan experimentaven amb

materials i connexions. DÕaquells primers anys intu�tius en va sor tir tamb� el nom de la marca,

Chamusquina.Amb el temps, aquell primer model dissenyat amb sistema de contrap�s Ðque permet pujar i

baixar la l�mpadaÐ ha evolucionat cap a una proposta molt m�s lleugera i sempre minimalista: peces t�xtils de lli

i cot� que es poden plegar i guardar en una capsa petita. "�s molt impor tant que ocupin poc volum, perqu� aix�

les podem enviar a tot arreu", expliquen. Aquesta aposta ha ober t la por ta a la projecci� internacional del

projecte.Tant �s aix� que Chamusquina tamb� ha fet el salt a lÕaudiovisual. Algunes de les peces han aparegut a

la minis�rie de Net f lix Black Rabbit, amb Jude Law. La colálaboraci�, diuen, va arribar sense ser-ne conscients:

un enc�rrec m�s que, amb el temps, va resultar formar par t dÕuna producci� internacional. "Ens van demanar

unes l�mpades des dÕun restaurant de Brooklyn i no va ser f ins despr�s que vam descobrir que formaven par t

dÕun rodatge", expliquen. Quan f inalment van veure la s�rie, van quedar especialment satisfetes de com les

peces dialogaven amb lÕespai i contribu�en a lÕatmosfera visual de la hist�ria.Les seves l�mpades sÕenvien a

diversos pa�sos i, en aquest recorregut, han par ticipat durant dos anys consecutius a la f ira internacional

Maison&Objet de Par�s, una cita de refer�ncia per al sector on han pogut donar a con�ixer la seva feina a escala

internacional. Sense tenir una estrat�gia comercial clara, aquesta par ticipaci� tamb� ha ajudat al fet que rebin

enc�rrecs procedents per exemple des dels Estats Units, Fran�a, Holanda, Alemanya, i m�s recentment dÕIt�lia.

Fins i tot fa pocs dies nÕhan rebut un des dÕIsrael. "No acabem dÕentendre com passa, per� passa", diuen. La

relaci� amb el color tamb� curiosament varia segons el pa�s.Relaten com cada mercat t� les seves prefer�ncies

est�tiques: als pa�sos n�rdics predominen els tons clars i suaus, mentre que a Fran�a es decanten m�s per

colors com el rosa. En canvi, a Espanya, les propostes solen ser m�s neutres, amb menys pres�ncia de color.

Aquesta diversitat es ref lecteix en els enc�rrecs i en la manera com adapten, en alguns casos, les seves

coláleccions.LÕAna destaca que es va incorporar al projecte durant la pand�mia, tot i que feia anys que amb la

Catalina havien coincidit en activitats puntuals. �s ballarina i ve del m�n de les ar ts esc�niques i el t�xtil, i la

seva mirada ha apor tat una nova dimensi� al treball amb la llum. "Ens ho passem molt b� i ho decidim tot juntes".

La colálaboraci� ha ampliat la colálecci� i ha introdu�t noves formes, m�s org�niques i volum�triques. Una de les

claus de Chamusquina �s la relaci� amb lÕespai. Les seves l�mpades van deixar de ser peces r�gides i ara tamb�

es poden penjar, sostenir o despla�ar f�cilment. "No �s nom�s una l�mpada, �s una manera de fer ambient",

resumeixen.Aquesta f lexibilitat, sumada a la calidesa de la llum, fa que sovint acabin substituint altres punts de

llum en una mateixa casa: "Qui ens compra repeteix sovint". S�n l�mpades amb car�cter, que queden suspeses

sobre cordes dÕacer i amb molts models diversos. A la cl�ssica Baum, la m�gica Duende, lÕelegant Muf f in, la

rom�ntica Flor, la pr�ctica Bag i lÕespl�ndida Musa, lÕany passat sorgeix la l�mpada Poppy, amb molt de color per

a una proposta de primavera confeccionada amb tela de cot� i m�nima estructura. La colálecci� ha anat creixent,

amb un denominador com�: totes elles desprenen m�gia i tenen �nima pr�pia.Tot i aquesta projecci�, el proc�s

continua sent ar tesanal i de proximitat. Produeixen al mateix taller i mantenen un contacte directe amb els

clients. "Els clients ens envien fotos de casa seva o ens demanen com colálocar-les". Entre els seus projectes

m�s immediats hi ha el de traslladar-se a Vilatenim. Tot i vendre a trav�s dÕInternet i arreu del m�n, "sabem que a

la gent els agrada venir a veure les l�mpades i tocar-les, per aix� preparem un show-room coincidint amb la



primavera".
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