
Fornells tanca tres dies de motor amb m�s de 400 cotxes

venuts

La f ira de vehicles d'ocasi� a Fornells de la Selva ha superat les 400

vendes malgrat un context de mercat menys favorable que l'any passat

Expocasiテウ Girona ha tancat aquest diumenge a Fornells de la Selva amb mテゥs de 400 vehicles venuts,

segons l窶册stimaciテウ de l窶冩rganitzaciテウ. Alber t Alsina situa el balanテァ f inal entre les 400 i les 420

operacions, desprテゥs de tres dies de f ira al polテュgon del Pla de la Seva, on s窶冑an concentrat mテゥs

de mil vehicles d窶冩casiテウ, quilテイmetre zero i seminous. La xifra arriba en un context de mercat menys

favorable que el de l窶兮ny passat, perテイ amb una resposta que Alsina considera positiva, sobretot pel

volum de vendes registrat entre divendres i dissabte. La f ira s窶冑a celebrat del 15 al 17 de maig amb mテゥs

de 1.000 vehicles disponibles en un テコnic espai.Expocasiテウ Girona ha tornat a conver tir el polテュgon del

Pla de la Seva, a Fornells de la Selva, en un gran aparador del cotxe d窶冩casiテウ a les comarques gironines.

Durant tres dies, el recinte ha concentrat mテゥs de mil vehicles entre cotxes d窶冩casiテウ, quilテイmetre

zero, seminous, furgonetes, motos, autocaravanes i models hテュbrids i elティctrics, segons la informaciテウ

de la mateixa f ira.El balanテァ de tancament se situa per sobre de les 400 vendes. Segons Alber t Alsina, la f ira

hauria acabat entre les 400 i les 420 operacions, desprテゥs d窶冰n divendres amb 101 cotxes venuts i un

dissabte amb 213. La previsiテウ de pluja va fer arrencar el cer tamen amb incer tesa, perテイ

l窶冩rganitzaciテウ sostテゥ que el nivell de vendes es va mantenir en valors similars als d窶兮ltres

anys.L窶兮mbient ha canviat segons el dia. Divendres, explica Alsina, hi va anar sobretot un pテコblic mテゥs

adult i amb una idea mテゥs directa del vehicle que volia comprar. Dissabte hi va haver mテゥs moviment de

gent que passejava, comparava i buscava quin cotxe li encaixava. Diumenge al matテュ, en canvi, la imatge era

mテゥs familiar, amb moltes famテュlies amb nens recorrent l窶册spai.La f ira funciona, segons el

responsable d窶僞xpocasiテウ, perquティ concentra en un sol punt una ofer ta que normalment obliga el

comprador a anar de concessionari en concessionari. Alsina ho resumeix amb una imatge clara: mil vehicles en

una zona de 14.000 metres quadrats, amb opcions 窶彭e tots tipus, de tots preus i de tots colors窶Aquest

volum dÕofer ta �s una de les claus del cer tamen. LÕaltra, segons Alsina, �s la conf ian�a. El responsable de la f ira

assegura que hi ha fam�lies que hi han comprat el tercer o el quar t vehicle perqu� troben cotxes revisats,

garantits i venuts per expositors amb servei postvenda.El comprador no arriba sempre amb un model tancat al

cap. Segons Alsina, molta gent sap quin tipus de vehicle necessita i quin l�mit aproximat no vol superar, per�

decideix al recinte despr�s de comparar opcions. Posa com a exemple qui busca un SUV compacte o mitj� per

sota dels 20.000 euros i acaba triant entre diverses alternatives properes a aquest impor t.La demanda, afegeix,

es concentra sobretot en vehicles amb poques complicacions. La majoria de compradors ja mira cotxes amb

algun tipus dÕhibridaci�, mentre que hi ha poca demanda de di�sel. Els models que m�s sor tida tenen s�n els

SUV compactes i mitjans, que Alsina situa com els vehicles amb m�s pes dins les vendes de la f ira.El resultat

arriba en un moment menys favorable per al mercat. Alsina admet que el primer trimestre de lÕany ha estat f luix

per a les vendes de vehicle dÕocasi�, per� sost� que Expocasi� ha aconseguit mantenir uns nivells alts. Tamb�

apunta que, tot i una lleugera baixada respecte a lÕany anterior, el retroc�s no �s tan for t com el que sÕha notat

en els primers mesos de lÕany.El balan� no sÕesgota aquest diumenge. Segons Alsina, una par t dels visitants que

no tanquen la compra durant el cap de setmana acaben formalitzant lÕoperaci� els dies posteriors al

concessionari, despr�s dÕhaver vist el vehicle a la f ira i haver identif icat lÕexpositor.La cita de Fornells forma par t

del calendari dÕExpocasi�, que aquest any tamb� ha passat per la Bisbal i preveu noves edicions despr�s de

lÕestiu, a Blanes al setembre i de nou a Girona a mitjan octubre, segons explica Alsina.M�s que una simple

exposici� de cotxes, Expocasi� ha tornat a funcionar com un punt de trobada entre ofer ta, necessitat i



pressupost. En un mercat m�s fred, Fornells ha concentrat durant tres dies el que molts compradors busquen:

veure, comparar i decidir sense haver de rec�rrer concessionaris un per un.
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